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Verhandlungsgeschick, Kommunikationsstärke
und Vertriebsorientierung

Kenntnisse im Verwaltungs-, Miet- und WEG-
Recht wünschenswert

Idealerweise Kenntnisse der Versorgungs- und
Immobilienwirtschaft

Abgeschlossenes Studium der
Betriebswirtschaft mit Schwerpunkt
Immobilienwirtschaft, Sales Management,
Vertriebsmanagement oder vergleichbares

Durchführung von Verkaufsveranstaltungen
und Produktpräsentationen sowie Begeistern
von potentiellen Neukunden durch
Akquisegeschick

Interdisziplinäre Vernetzung mit Kunden /
Vertretern aus Verbänden und Mitgestaltung
von Ideen und Ansätzen für neue Trends in der
Immobilienwirtschaft

Pflege und Aufbau einer persönlichen
Beziehung zu den Entscheidungsträgern und
Generieren von Impulsen für die Anpassung
bestehender Geschäftsmodelle

Verantwortung des Verkaufs unseres Energie-
und Produktportfolios gegenüber Schlüssel-
kunden aus der Immobilienwirtschaft

Key Account Manager B2B (m/w/d) für
die  Immobil ienwirtschaft

Hier geht es zu unserem Online-Bewerbungsportal!
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