
  

Work-Life-Balance,
Zeitwertkonto &

flexible Arbeitszeiten

ESWE Akademie
Individuelle

Weiterbildungen

Jobrad und
Fitnessangebote

Betriebliche
Altersvorsorge

Corporate
Benefits

 Annika Qoqja | Personalberatung und Recruiting | 0611 780 2312 | www.eswe-karriere.de
IHRE ANSPRECHPARTNERIN

Verhandlungsgeschick, Kommunikationsstärke
und eine hohe Vertriebsorientierung

Idealerweise Kenntnisse der Versorgungs- und
Energiewirtschaft 

Abgeschlossenes Studium der
Betriebswirtschaft oder
Wirtschaftsingenieurwesen mit Schwerpunkt
Sales Management oder vergleichbare
Qualifikation

Durchführen von Verkaufsveranstaltungen und
Produktpräsentationen

Vernetzen mit Entscheidungsträgern, um
Impulse zu generieren sowie
Verkaufsstrategien und Geschäftsmodelle
weiterzuentwickeln

Aufbau von werthaltigen Geschäftskontakten
und neuen B2B Kunden

Verantworten des Verkaufs unseres
Commodity- und Dienstleistungsportfolios an
B2B Kunden

Key Account Manager B2B (m/w/d)
Versorgungs- und Energiewirtschaft  

Hier geht es zu unserem Online-Bewerbungsportal!

https://bewerberportal.eswe-versorgung.de/bewerber-web/?companyEid=*#position,id=338bf03d-aaa1-4347-b87d-0f821e96ab6e

